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Utrzymanie ponad 30% tempa wzrostu
i kolejny rekordowy kwartat

Przychody [min PLN] Adj. EBITDA [min PLN]
CAGR +33% CAGR+31%

Q416/17 Q417/18 Q418/19 Q416/17 Q417/18 Q418/19
Dtug netto / EBITDA* Liczba klientéw [tys.]
2.2x «€»
i 236
1.5 13 173
116
30.06.2018 30.06.2019 30.06.2019** 04 16/17 Q4 17/18 Q4 18/19 Przejecia

2 *  Dtug netto / EBITDA wedtug zannualizowanej wartos$ci znormalizowanej EBITDA za IV kwartat
** Zadtuzenie senioralne z wytgczeniem pozyczki podporzadkowanej od PFR TFI




I R22 ma juz ponad 255 tys. klientéw

Dostarczamy podstawowe ustugi w zakresie obecnosci firm w Internecie, wokét ktérych
budujemy szerokie portfolio ustug automatyzujgcych procesy biznesowe
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I Budujemy lidera rynku CEE
— podwojenie skali biznesu w ciggu 2 lat

Zdobycie pozycji lidera na rynku
rumunskim

Wejscie na rynek chorwacki,
przejecie wicelidera rynku

]
; ? Planowane przejeciaw
Lﬁl kolejnych krajach regionu

/ W wybranych krajach mozliwa
EI mm organiczna budowa pozyciji

ED

Finansowanie w modelu PFR TFlI
+ bank + Srodki wtasne
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Budujemy lidera rynku CEE
— podwojenie skali biznesu w ciggu 2 lat

Udane wejscie na rynek rumunski Rozpoczecie ekspansji na rynku chorwackim
Gazduire.m HOMT XSErvers aval n
/ 12,7 minzt 3,7 minzt / 0,8 min euro
Ellﬂmm przychodéw w 2018/19 EBITDA w 2018/19 Ellﬂmm przychodéw w 2018
17%

Umocnienie pozyc;ji lidera rynku — akwizycja 3 kolejnych firm udziatu w rynku

tLs HOST N

ROHOST

0,2 min euro
EBITDA w 2018

9.000
klientow

& ®

25% 50.000 Wspdlne cele strategiczne
udziatu w rynku klientow i wspotpraca operacyjna

R22



I Rozszerzenie portfolio narzedzi i ustug

blu user.com {&} appchance

Platforma do tworzenia
i prowadzenia e-sklepow
w oparciu o Magento

Narzedzie marketing automation
wspierajgce pozyskanie, obstuge
i utrzymanie klientow

Software house specjalizujgcy
sie w technologiach mobilnych,
IOT i m-comemrce

5]

Pozyskanie zaangazowanego
zespotu i kompetencji mobilnych

350

klientow w Rumunii

75%

klientéw spoza Polski, gtéwnie USA

10 minPLN
docelowa inwestycja R22

1 min euro
inwestycja R22

1,15 min PLN
inwestycja R22

€ B

Planowana ekspansja
do kolejnych krajow

Rozwdj produktu i sprzedazy,
miedzynarodowa skalowalnos¢

Wspadlny rozwéj produktdw,
m.in. Mobile Push

5
® & B o2

5 & 5
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I Wyniki grupy R22

[tys. PLN] Q4 2017/2018 Q4 2018/2019 VANIEE!
Przychody ze sprzedazy 30 599 40077 31%
EBIT 4094 7 272 78%
Skorygowana EBITDA 7139 10767 51%
Koszty jednorazowe 960 403 -58%
Zysk netto 2787 4857 74%

- przypadajacy na akcjonariuszy jednostki dominujgcej 1946 3303 70%

Skorygowana EBITDA [min PLN]

Q117/18

7 Wynik EBITDA oraz zadtuzenie nie uwzgledniajg MSSF 16, ze wzgledu na przesunigty rok obrotowy

Q217/18

Q317/18

Q417/18

Q1 18/19

Q2 18/19

Q3 18/19

Q4 18/19

Konsekwentny wzrost
przychodow

Kwartalna EBITDA

prawie 11 min zt
(wynik nie obejmuje wszystkich
spotek rumunskich oraz rynku
chorwackiego)

Prawie dwukrotny
wzrost zysku netto
oraz zysku netto
przypadajgcego na
akcjonariuszy
jednostki dominujgcej

R22




przychoddéw w efekcie
akwizycji oraz dziatan

I Wynlkl grupy R22 Konsekwentny wzrost

[tys. PLN] 2017/2018 2018/2019 Zmiana organicznych
Przychody ze sprzedazy 110 595 145615 32%
EBIT 16 774 25095 50%
Skorygowana EBITDA 27 228 37901 39%
Istotny wzrost
Koszty jednorazowe 2195 1282 -42% o
4 rentownosci
Zysk netto 10 527 16714 59%
- przypadajacy na akcjonariuszy jednostki dominujgcej 6 788 11 571 70%

Wiekszy wzrost zysku
Przychody [min PLN] Skorygowana EBITDA [min PLN] netto przypadajgcego

na akcjonariuszy

jednostki dominujgcej

(nie uwzglednia wykupu
mniejszosciowych udziatow w
B B segmencie hostingu)

2015/2016  2016/2017 2017/2018 2018/2019 2015/2016  2016/2017 2017/2018 2018/2019

8 Wynik EBITDA oraz zadtuzenie nie uwzgledniajg MSSF 16, ze wzgledu na przesunigty rok obrotowy




Wysoka zdolnos¢
generowania gotowki

[tys. PLN] Q4 2017/2018 Q4 2018/2019 VANIEE!
Srodki pieniezne netto z dziatalno$ci operacyjnej 4109 8 841 84%
rl:lizlr)]}l/giirrizle:;;:/vych aktywow trwatych i wartosci 1703 1412 26%
]I:;’rna;::;)j\jzviezg%bowiqzah z tytutu umow leasingu 757 685 20%
Unlevered FCF 1649 6744 124%
Sptaty kredytéw i pozyczek -2 365 -3019 -74%
Odsetki zaptacone -751 -1139 22%
Nadwyzka gotéwkowa -1 467 2 585 -128%
Diug netto / EBITDA *
30.06.2018 30.06.2019 30.06.2019**
Dtug netto 50 660 66 864 57974

30.06.2018

9

30.06.2019  30.06.2019**

*  Dtug netto / EBITDA wedtug zannualizowanej wartosci znormalizowanej EBITDA za dany kwartat
** Zadtuzenie senioralne z wytgczeniem pozyczki podporzadkowanej od PFR TFI

Zdolnos¢ do generowania
wysokich przeptywéw
pienieznych

Wysoka konwersja EBITDA
na przeptywy operacyjne
(82%) i unlevered FCF
(63%)

Niski dtug netto /
zannualizowana
EBITDA ~1,5

Unlevered FCF
pomniejszony o sptfaty
kredytow i odsetek daje
ponad 2,5 min zt nadwyzki
gotowki kwartalnie

Unlevered FCF — przeptywy
operacyjne pomniejszone

o nakftady inwestycyjne

| ptatnosci dot. leasingu

R22




Segment omnichannel

Przychody [tys. PLN]
+29%r/r

19195
14 875

Q417/18 Q4 18/19

Liczba klientéw enterprise
+22r/r

174
152

Q417/18 Q4 18/19

EBITDA [tys. PLN]
+75%r/r

4 476
2 555

Q417/18 Q4 18/19

Liczba klientow SME
+640r/r

6 820 7 460

Q417/18 Q4 18/19

Przyspieszenie
tempa wzrostu
przychodow

| liczby klientow

Wzrost marzy
EBITDA 0 6 p.p.

s

Dynamiczny wzrost
liczby klientow
enterprise

Konsekwentny
rozwoj portfolio
(User.com, Reopen,
Mobile Push)

~ W




Segment omnichannel

él:l;l.rlllrinterpnse [tys. PLN] él;l;trl/rSME [PLN] Skuteczne driatania
w zakresie budowy
ARPU i wzrostu
24,9 261 el 192 119 131 mMarzowosci
BN, - — (wzrost marzy
231 e ‘ 10 113 EBITDA 0 6 p.p.)
@ @ @’ & o e o Jednoczesny wzrost |

liczby klientow

- 2017/2018 - 2018/2019

11
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Segment hostingu Ponad 50%
wzrostu
przychodéw
Przychody [tys. PLN] EBITDA [tys. PLN] :
+55% r/r +64%r/r Stabilna struktura
sprzedazy
Ustugi hostingowe
17 794 +74%
11501 3399
Domeny
+22%
Q417/18 Q4 18/19 Q417/18 Q4 18/19 =
Ustugi dodatkowe
i +24%
Struktura przychodéw
@ Hosting @® Domeny
wspotdzielony Umowa wykupu
VAS ii & o
@ VPS (cloud) (m.in. SSL) mnl_ejs’zoscmwych
i serwery dedykowane udziatow

W segmencie b




e Wyrazny wzrost
Segment hostingu ARPU segmentu
| perspektywa
kontynuacji trendu
w kolejnych kwartatach

Liczba klientéw — hosting [tys.] Liczba domen [tys.]

Kontynuacja wzrostu
bazy klientow

67
177 N
113 218 : .
61 133 Wzrost jakosci

obstugi i satysfakciji
FY16/17 FY 17/18 FY 18/19 Przejecia FY 16/17 FY17/18 FY 18/19 Przejecia kllent()w

ARPU hosting ARPU domeny e ka?nik N PS,A'Q
punktow, wskaznik

234 First Time Response
./602/6'6 12 minut

197 58

167
Stabilny churn, ponizej —1|
FY16/17  FY17/18  FY18/19 FY16/17  FY17/18  FY18/19 sredniej rynku
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Wykup mniejszosciowych udziatow
w segmencie hostingu

14

il

Umowa wykupu mniejszosciowych udziatéw w
H88 S.A. za 13,6 mIn euro

1 lipca 2019 r. zrealizowany pierwszy etap
transakcji — Vercom i R22 wykupity po 7,12% akcji

Celem R22 jest odkupienie akcji H88 nalezgcych do Vercom.

Opcja wykupu pozostatych akcji do 10 lutego 2020 r.
Transakcja bedzie finansowana dtugiem bankowym.
Po transakcji poziom zadtuzenia na bezpiecznym poziomie 2-2,5x EBITDA




R22 na GPW

[

l

W 2018/2019 r. wzrost kursu o 2,6%, w porownaniu do
spadku sWIG80 o 6,8%

W szczegolnosci mocny wzrost kursu R22 w samym

L ki ) %
Debiut 27 &l 2017 1. 2019 r., kiedy wzrést o ponad 30

Wzrost kursu od IPO 0 13,7%

Wejscie do sWIG80 po sesji 15 marca 2019 .

Skup akcji wtasnych o wartosci 2 min zt

Intencjg zarzadu jest wyptata I W VVOVE VD VI IX X XEXIE LI VoV VE VI VI
dywidendy z zysku za 2018/2019 2018 2019

Wolumen R22 e===R22 sWIGS80

R22



Naszym celem jest zdobycie
pozycji lidera rynku CEE

Utrzymanie tempa wzrostu i podwojenie skali biznesu
w ciggu 2 lat, dzieki rozwojowi organicznemu i akwizycjom,
przy zachowaniu stabilnosci finansowej

Q@

Dziatania na obecnej bazie klientéw
Optymalizacja oferty, wzrost ARPU, cross-sell,
rozwoj produktéw i technologii

=r®
o

Ekspansja zagraniczna w regionie CEE
Kontynuacja integracji przejetych podmiotow i budowanie synergii,
dosprzedaz produktéw, ekspansja do kolejnych krajow

J

Rozwdj portfolio
Dalsze poszerzanie oferty Grupy o rozwigzania
komplementarne oraz cross-sell

[=

Rebranding
Unifikacja marki hostingowej, synergie na poziomie
obstugi i pozyskania klientéw

2
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+48 516 089 279




